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 والعقود  المشتريات ادارة  في  الاستراتيجية والمهارات الكفاءات

 

 إستراتيجيات إدارة المشتريات

 أهمية الاستراتيجية في المشتريات. •

 تحليل السوق واختيار الموردين. •

 إدارة العلاقات مع الموردين. •

 استخدام البيانات لدعم القرارات الاستراتيجية. •

 مراجعة وتقييم الأداء الاستراتيجي. •

 

 دارة العقودلإ الإبداع

 مفهوم الإبداع في العقود. •

 تصميم العقود لتحقيق الأهداف المرجوة. •

 استراتيجيات مبتكرة لتحسين العقود. •

 مرونة العقود واستجابتها للتغيرات. •

 حل المشكلات الإبداعي في النزاعات التعاقدية. •
 

 التميز في إدارة المشتريات الحديثة وصياغة العقود

 المشتريات والعقود.معايير التميز في  •

 تكامل العمليات والأنظمة. •

 أفضل الممارسات في صياغة العقود. •

 تقنيات التفاوض الفعال. •

 

 تحليل وتقييم المشتريات والعقود

 أسس التحليل الكمي والنوعي. •

 أدوات وتقنيات تقييم العروض. •

 المؤشرات الرئيسية لأداء المشتريات والعقود. •

 والفرص.تقييم المخاطر  •

 

 التقنيات المتقدمة في المشتريات وإدارة العقود

 الابتكارات التكنولوجية في المشتريات. •

 أنظمة المعلومات وإدارة البيانات. •

 الذكاء الاصطناعي وتحليل البيانات. •

 الأتمتة وتحسين العمليات. •

 المهارات الاستراتيجية للمشتريات وإدارة العقود

 التخطيط الاستراتيجي وتحديد الأهداف. •

 مهارات القيادة والتأثير. •

 التفكير النقدي وحل المشكلات. •

 

 مدراء الادارات. -

 مدراء المشتريات. -

 مدراء سلاسل التوريد. -

 مدراء العقود. -

 مدراء المخازن. -

 مدراء العقود والمناقصات. -

 لعاملين في مجال العقود والمشتريات.ا -

 

 :تمكين المشاركين من تحقيق الأهداف التالية
 .وظيفة الشراء بأهميةمهارات الشراء الحديثة وتعريفه  -

 .القانونية لاختيار مصادر الشراء والتوريد  بالأسسالإلمام  -

اساااااالياة ادارة المنااقصاااااات وتنفياذهاا عن طريق اتبااع   -

اختيار خطوات محددة وبشااااكل متميز يمكن الادارات من 

 .الانسة في عقود التوريد دالمتعاق

 .مهارات اعداد المناقصات والعطاءات والمواصفات -

الخطوات التفصاااايلية لنظم طرم المناقصااااات وإجراءاتها  -

 .المفصلة

العطااءات وتحليال العروض لترساااااياة الالماام بقواعاد تقييم   -

 .المناقصة

اكتسااااة مهارات التخاطة مع الموردين والتفاوض معهم   -

 والاطلاع على أفضل الأسعار.

الاطلاع على أفضااااال المماارساااااات في اختياار الموردين   -

 والتعامل معهم وإدارة العطاءات.
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 التاريخ       

         

 

 الموعد                     ظهرا  2:00صباحا الى  9:00

 لغة النشاط    عربي والمصطلحات )عربي، انجليزي(

 التكلفة          ألفان وتسعمائة وخمسون دولار أمريكي $ 2950

كثر  3% في حالة تسجيل  20خصم   مشاركين أو أ

 


